
Productiever samenwerken met 
leveranciers en klanten: wat werkt?
#4 Productiviteitskring



Het geheim van een 

productieve samenwerking in 

de keten ontrafeld…



Paul Mooij | directeur RODIN Machining 

https://youtu.be/yfh72c0gvjo
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#1 Het geheim van een productieve samenwerking ontrafeld 



Paul d’Hond
dhond@metaalunie.nl
06 55 82 44 25

Marielle Vermunt
vermunt@metaalunie.nl
06 51 37 94 58

Teqnow is het kenniscentrum van Koninklijke Metaalunie dat MKB-ondernemers in 

de industrie helpt succesvoller te zijn met innovatie, technologie en productiviteit. 

Jullie

Mike Wolken
wolken@metaalunie.nl
06 10 51 73 63

mailto:dhond@metaalunie.nl
mailto:vermunt@metaalunie.nl
mailto:dhond@metaalunie.nl


En jullie?
➢ Naam

➢ Bedrijf

➢ Locatie 

➢ Hoofdactiviteit 

➢ Omvang

➢ De voordelen (of nadelen)

 die je nu ervaart van samenwerken

Check je buur!
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Jouw werkblad en hand-out
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#1 Het geheim van een productieve samenwerking ontrafeld 

Mini boekje KVK over 
succesvolle 

samenwerking tussen 
bedrijven

Tip

https://www.kvk.nl/download/KvK_publicatie_samenwerking_invulbaar_tcm109-416604.pdf
https://www.kvk.nl/download/KvK_publicatie_samenwerking_invulbaar_tcm109-416604.pdf
https://www.kvk.nl/download/KvK_publicatie_samenwerking_invulbaar_tcm109-416604.pdf
https://www.kvk.nl/download/KvK_publicatie_samenwerking_invulbaar_tcm109-416604.pdf


Inkoopmatrix Kraljic (vanuit OEM / eindfabrikant)

Hoog

Laag

Laag Hoog

Routine producten
✓ Groot aanbod en bewerkelijk
✓ Grote diversiteit aan producten

Strategie OEM:
➢ Procesvereenvoudiging
➢ Reduceren aantal leveranciers
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Voorbeeld: Strategie vereenvoudiging

Gereedschapsbeheer

VMI (Vendor Managed Inventory)

➢Totaal assortiment

➢Leverancier beheert de voorraad 

➢Hogere materiaalbeschikbaarheid

➢Verlagen gemiddelde kosten, 

kapitaalbeslag en voorraad. 

➢Focus op kernactiviteiten.

Bron: www.prologvending.com/en



Inkoopmatrix Kraljic (vanuit OEM / eindfabrikant)

Hoog

Laag

Laag Hoog

Strategische producten
✓ Moeilijk om van leverancier te 

wisselen
✓ Kritisch voor kostprijs en levering

Strategie OEM: 
➢ Samenwerking

Hefboomproducten
✓ Alternatieve leveranciers beschikbaar
✓ Verwisseling mogelijk

Strategie OEM:
➢ Concurrentiestelling

Routine producten
✓ Groot aanbod en bewerkelijk
✓ Grote diversiteit aan producten

Strategie OEM:
➢ Procesvereenvoudiging
➢ Reduceren aantal leveranciers

Knelpuntproducten
✓ Monopolistische markt
✓ Hoge entree barrières

Strategie OEM:
➢ Veiligstelling levering
➢ Ontwikkelen alternatieven 

Toeleverrisico
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Jouw klantenJouw leveranciers
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afhankelijkheid

Tip: Maak de positie van jouw leveranciers en 
klanten inzichtelijk
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Ben Scharrenberg | director Procurement Lely

https://youtu.be/ednrTJxk7II


Champions league?
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500 
wijzigingen

/NPI’s

On time
In full

1. Leveranciersdagen
2. Review meetings
3. Forecasting sessies

1. Innovatie
2. Leveringszekerheid
3. Product lifecycle
4. Cyberveiligheid
5. Digital connected

https://www.berenschot.nl/publicaties/innovatiemanagementmodellenboek


Blozo: “Wegblijven van oplossingen…

Denken in verbeteringen!”

Inspelen op klantverwachtingen

✓Real-time inzicht en controle

✓98% “on time” leverbetrouwbaarheid

✓Hogere efficiëntie

→ Procesvereenvoudiging = Track & Trace systeem

https://blozo.nl/same
n-sterker-met-

multinal-group/

Tip

https://blozo.nl/samen-sterker-met-multinal-group/
https://blozo.nl/samen-sterker-met-multinal-group/
https://blozo.nl/samen-sterker-met-multinal-group/


Inkoopmatrix Kraljic (vanuit OEM / eindfabrikant)
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Strategische productenHefboomproducten

KnelpuntproductenRoutine producten
✓ Groot aanbod en bewerkelijk
✓ Grote diversiteit aan producten

Strategie OEM:
➢ Procesvereenvoudiging
➢ Reduceren aantal leveranciers



Blozo: Van denken in verbeteringen tot een Track & Trace

Uitdaging of irritatie Verbetering

➢ Inkooporders invoeren kost tijd

➢ Elke dag mailen is foutgevoelig

➢ Leveringen raken kwijt

➢ Onjuiste  registraties

➢ Onduidelijk wat niet ontvangen is

➢ csv van inkooporderregels opsturen 
naar leverancier en op online portal 
zetten

➢ Registratie van goederen

➢ Online portal met huidige status

➢ Specifieke meldingen van niet-
ontvangen product

https://blozo.nl/same
n-sterker-met-

multinal-group/

Tip

Een verbetering:
✓ moet snel te implementeren zijn;
✓ moet makkelijk uit te voeren zijn;
✓ en betrokkenen openstaan voor feedback & verandering.

Zo niet? Dan is het geen oplossing. Dan: Het idee kleiner maken

https://blozo.nl/samen-sterker-met-multinal-group/
https://blozo.nl/samen-sterker-met-multinal-group/
https://blozo.nl/samen-sterker-met-multinal-group/


Het geheim van een 

productieve samenwerking 

ontrafeld

 

Wat werkt voor jou?
Bespreek dit in  ongeveer 5 minuten 

met je tafelgenoten
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Jouw werkblad en hand-out
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#1 Het geheim van een productieve samenwerking ontrafeld 



Heb je dat ook wel eens…?





Help je jouw klant om zijn 

doelen te bereiken?



Als ik dit weet dan kan ik mijn klant helpen 
succesvoller te worden

Mijn klant
✓ Producten
✓ Netwerk
✓ Proces
✓ Positionering

Dit vindt mijn klant belangrijkDit drijft mijn 
klant
✓ -------
✓ -------

✓ ----------
✓ ----------
✓ ----------
✓ ----------

Klantbeeld

✓ -------
✓ -------
✓ -------
✓ -------

Als ik dit 
zou aanbieden, 

dan zou mijn klant mij  
aanbevelen bij 

zijn/haar contacten

Nieuwe werkvelden

Mijn klant & de toekomst

Wat doet mijn klant?

Drive & ambitie

Keuze voor ons?

Waar behoefte aan? 



Help je klant om zijn doelen 

te bereiken: circulair



Samenwerken in de keten bij de stap naar circulair

Bij circulaire maakindustrie staat waardebehoud centraal 

Bron: www.circo.nl

Hergebruik 

Revisie 

Onderdelen hergebruik

Recycling

Waarde 
behouden

Waarde 
toevoegen

Voor gebruik  Gebruik  Na gebruik

Winning

Productie

Montage

Repareren
Onderhouden

Distributie



Artikel HTC Hoe 
realiseer je een extra 

beveiligde 
voertuigtoegang? 

(htc-ps.com)

Artikel Circulaire 
maakindustrie

Tip

Voorbeeld HTC Parking & Security

https://htc-ps.com/updates/nieuws/circulaire-maakindustrie-ziet-de-waarde-van-speedgate-as-a-service/
https://htc-ps.com/updates/nieuws/circulaire-maakindustrie-ziet-de-waarde-van-speedgate-as-a-service/
https://htc-ps.com/updates/nieuws/circulaire-maakindustrie-ziet-de-waarde-van-speedgate-as-a-service/
https://htc-ps.com/updates/nieuws/circulaire-maakindustrie-ziet-de-waarde-van-speedgate-as-a-service/
https://htc-ps.com/updates/nieuws/circulaire-maakindustrie-ziet-de-waarde-van-speedgate-as-a-service/
https://circulairemaakindustrie.nl/case/betere-klantrelatie-dankzij-de-htc-speedgate-as-a-service/
https://circulairemaakindustrie.nl/case/betere-klantrelatie-dankzij-de-htc-speedgate-as-a-service/


Inzicht krijgen en 
kansen ontdekken

Strategische 
keuzes maken met 
gevolgen voor je 
businessmodel en 
bedrijfsprocessen

KPI’s beïnvloeden 
elkaar: besparen 
van materiaal- 

CO2- of energie? 
Maximale 

restwaarde? En 
aantoonbaarheid?

Invloed op je hele 
bedrijf en zelfs op 

de keten

De omschakeling naar circulair kun je niet alleen



https://www.sew-
eurodrive.nl/services/
startup_maintenance
/remanufacturing/re

manufacturing-2.html

Tip

Jouw klant helpen zijn doelen te bereiken (verder in de keten)

https://www.sew-eurodrive.nl/services/startup_maintenance/remanufacturing/remanufacturing-2.html
https://www.sew-eurodrive.nl/services/startup_maintenance/remanufacturing/remanufacturing-2.html
https://www.sew-eurodrive.nl/services/startup_maintenance/remanufacturing/remanufacturing-2.html
https://www.sew-eurodrive.nl/services/startup_maintenance/remanufacturing/remanufacturing-2.html
https://www.sew-eurodrive.nl/services/startup_maintenance/remanufacturing/remanufacturing-2.html


Match, strategie en 

complementariteit

 Hoe kun jij jouw klant helpen 

succesvoller te worden?  

Wat werkt voor jou?
Bespreek dit in  ongeveer 5 minuten 

met je tafelgenoten
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5 Gezichtspunten met totaal 50+voorbeelden en tips 

#1 Het geheim van een productieve samenwerking ontrafeld 



Meet de samenwerking en 

prestatie in de supply chain 

en optimaliseer die!
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TIP

Blog Mercel over 
hun aanpak QLTC

TIP

Jan Rutten over 
QLTC

https://managementmodellensite.nl/scan-waardedisciplines-treacy-wiersema/#.Y-JuP3bMJD8
https://www.negometrix.com/nl/blog/leveranciers-managen-in-de-praktijk-de-qltc-methode/
https://www.negometrix.com/nl/blog/leveranciers-managen-in-de-praktijk-de-qltc-methode/
https://managementmodellensite.nl/scan-waardedisciplines-treacy-wiersema/#.Y-JuP3bMJD8
https://www.qltc.nl/
https://www.qltc.nl/


Word je kwetsbaarder door 

samen te werken?



Risico’s onderkennen en 

beheersen?



Kwetsbaarheid door samenwerken?

Is het mogelijk risico’s te verkleinen?

Twee soorten onzekerheden in de keten:

Linkmagazine over 
dual sourcing 

Tip

https://linkmagazine.nl/over-dual-sourcing-forecasten-brandoefeningen-en-zombie-uitbraken/?v=796834e7a283


FMEA – risico’s opsporen en tegenmaatregelen 

inzetten

WAT

➢ FMEA (Failure Mode and Effects Analysis) 

➢ systematische en betrouwbare methode 

➢ Analyseren en beoordelen faalwijzen in een proces, product of systeem

➢ Het hoofddoel van FMEA 

➢ Mogelijke problemen voor zijn 

➢ Passende maatregelen bedenken

➢ Acties prioriteren

www.leansixsigmagro
ep.nl/lean-agile-en-
six-sigma/fmea

Tip

http://www.leansixsigmagroep.nl/lean-agile-en-six-sigma/fmea
http://www.leansixsigmagroep.nl/lean-agile-en-six-sigma/fmea
http://www.leansixsigmagroep.nl/lean-agile-en-six-sigma/fmea


Hoe pak je dat aan - FMEA 

Ernst van 

de fout  
1= lage ernst    

Kans van 

optreden 
1= lage kans

Kans op  

ontdekken  
1=makkelijk

Prioriteit 

score = 

Kans x 

Ernst x

Ontdekken

(1-10) (1-10) (1-10)

[7] [4] [8] [224]

Klanten 

claim + 

reputatie 

verlies 

Redelijk 

vaak 

Alleen na 

visuele 

controle 

Voorzien in 

product 

specifieke 

tray voor 

transport

Proces 

(stap)

De fout die 

ontstaat in 

het proces

Tegen- 

maatregel

Intern 

transport

Krassen op 

het 

zichtzijde 

product

7x7x7= 343



Artikel samenwerken 
in Metaal + Techniek 

online

Tip

M&T: Samenwerkende machinebouwers kennen elkaar door en door

https://metaalunie.nl/Actueel/Metaal-Techniek-online/Detail/samenwerkende-machinebouwers-kennen-elkaar-door-en-door
https://metaalunie.nl/Actueel/Metaal-Techniek-online/Detail/samenwerkende-machinebouwers-kennen-elkaar-door-en-door
https://metaalunie.nl/Actueel/Metaal-Techniek-online/Detail/samenwerkende-machinebouwers-kennen-elkaar-door-en-door


Als het goed gaat  is een 

document  niet nodig, 

en als het misgaat 

had je het achteraf 

toch moeten regelen

(Jos)



Fred Schoenmakers | Bedrijfsjuridisch adviseur Koninklijke Metaalunie

https://youtu.be/TDMncVmVNAY


Een plaatje zegt meer dan 

1.000 woorden



Specificaties voor de keten optimaliseren
Wat voor Geton werkt …. monsters

TIP

https://geton.nl/nl/

monsterbord om de 
niveaus van 
finishing te 

bespreken met de 
klant en helder vast 

te leggen 

https://managementmodellensite.nl/scan-waardedisciplines-treacy-wiersema/#.Y-JuP3bMJD8
https://managementmodellensite.nl/scan-waardedisciplines-treacy-wiersema/#.Y-JuP3bMJD8


Specificaties voor de keten optimaliseren
Wat voor Geton werkt …. monsters

monsters om het 
afwerkingsniveau 
van lasnaden met 

de klant af te 
spreken

https://managementmodellensite.nl/scan-waardedisciplines-treacy-wiersema/#.Y-JuP3bMJD8


Orderrealisatie, prestatie en 

risicobeheersing

  

Wat werkt voor jou?
Bespreek dit in ongeveer 5 minuten 

met je tafelgenoten
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#2 Match, strategie en complementariteit 

#3 Orderrealisatie, prestatie en risicobeheersing

#4 Communicatie en relatie

#5 Innovatie en co-creatie 

Productiever samenwerken met leveranciers en klanten

5 Gezichtspunten met totaal 50+voorbeelden en tips 

#1 Het geheim van een productieve samenwerking ontrafeld 



Deel kennis





Ken je dat…?



https://blozo.nl/direct
-prijs-en-

maakbaarheid-met-
de-blozo-

productconfigurator//

Tip

Direct een prijs en maakbaarheid met een product configurator

https://blozo.nl/samen-sterker-met-multinal-group/
https://blozo.nl/samen-sterker-met-multinal-group/
https://blozo.nl/samen-sterker-met-multinal-group/
https://blozo.nl/samen-sterker-met-multinal-group/
https://blozo.nl/samen-sterker-met-multinal-group/


Blozo: We doen alles hetzelfde, alleen dan net even anders!

fundament leggen en denken in kansen, alles in de Product configurator

https://blozo.nl/direct
-prijs-en-

maakbaarheid-met-
de-blozo-

productconfigurator/

Tip

Sneller, beter 
en prettiger 
proces van 

aanvraag tot 
levering. Parametrisch 

model in CAD-
pakket

Een API die 
maakbaarheid 

controleert 
en prijzen 
berekent

Online 
tekening 

genereren op 
basis van 

parameters

Klant
vriendelijke 

interface



Artikel in Link 
magazine van 

Rademaker

Tip

10 tot 15 minuten om een productielijn te engineeren? Te lang!

https://linkmagazine.nl/rademaker-10-tot-15-minuten-om-een-productielijn-te-engineeren-te-lang/?v=796834e7a283
https://linkmagazine.nl/rademaker-10-tot-15-minuten-om-een-productielijn-te-engineeren-te-lang/?v=796834e7a283
https://linkmagazine.nl/rademaker-10-tot-15-minuten-om-een-productielijn-te-engineeren-te-lang/?v=796834e7a283


Stel ik moet dit product 

produceren. Wat moet ik dan 

met mijn leveranciers 

communiceren?



Hoe het nu vaak gaat…

order

check voorraad bevestiging pakbon factuur verwerken

bestellijst bestelling rappelleren certificaat logistiek



Stijn Lanen | werkvoorbereider LABO Mechanische Bewerkingen

Maureen Schonbrodt | digital Product Specialist MCB Bedrijven

Leon van der Heijden | sales manager MCB Direct

https://youtu.be/qI56xWPh93I


Voorbeeld: geautomatiseerde ketencommunicatie

Jouw 
bedrijf

Jouw 
klant

Jouw 
leverancier

Jouw 
bedrijf

Jouw 
klant

Jouw 
leverancier

artikel

Inspiratie

https://metaalunie.nl/Teqnow/Detail/mkb-op-weg-naar-geautomatiseerde-ketencommunicatie


Stappenplan geautomatiseerd 

uitwisselen van gegevens
ING bank: 

Datastandaarden, schaal 
en samenwerking

Tip

1e Datahuishouding 
gegevensstromen 
structureren en 
digitaliseren

2e IT-systemen 
automatisering en 
beveiliging op orde 
brengen

3e Verkenning 
technisch koppelen 
en afspraken 
maken met één 
partij

4e Uitbreiding
optimaliseren en 
uitbreiden naar 
meer partijen

https://www.ing.nl/zakelijk/sector/industry/digitalisering-van-industriele-productieketens-deel-2
https://www.ing.nl/zakelijk/sector/industry/digitalisering-van-industriele-productieketens-deel-2
https://www.ing.nl/zakelijk/sector/industry/digitalisering-van-industriele-productieketens-deel-2


Is samenwerking in de keten 

internationaal nog anders?



Manuel Villena van Nolte Mezaninne

Cisca de Goede van Nolte Mezaninne

Paul Verlinden van Koninklijke Metaalunie

https://youtu.be/aM6j6VoX3po


Herkenbaar?



Communicatie en relatie

  

Wat werkt voor jou?
Bespreek dit in  ongeveer 5 minuten 

met je tafelgenoten

5

4

3

2

1

0



#2 Match, strategie en complementariteit 

#3 Orderrealisatie, prestatie en risicobeheersing

#4 Communicatie en relatie

#5 Innovatie en co-creatie 

Productiever samenwerken met leveranciers en klanten

5 Gezichtspunten met totaal 50+voorbeelden en tips 

#1 Het geheim van een productieve samenwerking ontrafeld 



Co-creatie met jouw klanten 

en gebruikers van jouw 

product: werkt dat?



Welkom bij Nijland 
Cycling - Nijland 

Cycling

Tip

1 Samen sterker voor de eindklant

https://www.nijland.com/


Together, We Deliver. 
- Cargo Cycling

Tip

1 Samen ontwikkelen en optimaliseren geeft het beste resultaat

https://cargocycling.nl/
https://cargocycling.nl/


Welkom bij Nijland 
Cycling - Nijland 

Cycling

Tip

Nieuwsupdate DHL: 
artikel

Tip

1 Samen sterker voor de eindklant

https://www.nijland.com/
https://www.dhl.com/nl-nl/home/pers/persarchief/2021/dhl-express-introduceert-nieuwe-cargofiets-de-chariot.html#:~:text=DHL%20heeft%20met%20fietsenproducent%20Cargo,bezorgen%20van%20pakketten%20per%20fiets.


Demand Chain Navigator Nijland Cycling

Toeleverancier

Strategie

Support

Productcreatie

Orderrealisatie

Servicerealisatie

Uitbesteder

Strategie

Support

Productcreatie

Orderrealisatie

Servicerealisatie

Connectivity

Complementariteit

Competentiefit

Relatie

Leverancier Connectiviteit Klant OEM-markt

Positionering 
OEM’er

Boek Het groot 
management 

modellen boek 
(Berenschot ISBN
9789052616452) 

Tip

QLIC

Quality

Costs

In
n

o
va

ti
o

n

Lo
gi

st
ic

s

QLIC

Kritieke Prestatie 
Indicatoren

Maak jouw 
leveranciers 
deelgenoot 
van jouw 
probleem

Raamover- 
eenkomst bij 
strategisch 

belang

Leveranciers 
beoordeling

Partners 
voor wat we 
niet kunnen 

Het begint 
altijd met 
begrijpen 

wat de klant 
nodig heeft 

Klant laten 
(mee) 

ontwerpen 
en testen

https://www.berenschot.nl/publicaties/innovatiemanagementmodellenboek


Co-engineering met je klant 

of leverancier van je product: 

werkt dat?



Dumaco: partner van 
DAC Technologies B.V. 

– Dumaco

Tip

2 Samen sterker voor de eindklant

https://www.dumaco.com/bedrijfsnieuws/dumaco-partner-van-dac-technologies/
https://www.dumaco.com/bedrijfsnieuws/dumaco-partner-van-dac-technologies/
https://www.dumaco.com/bedrijfsnieuws/dumaco-partner-van-dac-technologies/


2 Inkoopmatrix Kraljic

Hoog

Laag

Laag Hoog

Strategische producten
✓ Moeilijk om van leverancier te 

wisselen
✓ Kritisch voor kostprijs en levering

Strategie: 
➢ Samenwerking

Hefboomproducten
✓ Alternatieve leveranciers beschikbaar
✓ Verwisseling mogelijk

Strategie:
➢ Concurrentiestelling

Routine producten
✓ Groot aanbod
✓ Grote diversiteit aan producten
✓ Bewerkelijk
Strategie:
➢ Procesvereenvoudiging
➢ Reduceren aantal leveranciers

Knelpuntproducten
✓ Monopolistische markt
✓ Hoge entree barrières

Strategie:
➢ Veiligstelling levering
➢ Ontwikkelen alternatieven 

Fi
n

an
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e
el

  
ri
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co

 /
 b

e
la

n
g

Toeleverrisico



Maak met jouw klanten en 

leveranciers jouw roadmap



Markt en 
business

Producten
en diensten

Organisatie
en netwerk

Technologie
en kennis

Q1 Q2 Q3 Q4

Direct leveren aan klanten OEM buiten EU

>90 % onderhoud op afstand

Spareparts printen on-demand

Klanten portaal

Q3 ReviewQ1 Review Q2 Review Q4 Review

1 Business en technologie roadmapping

Verkennen mogelijkheden QRM

Metaal printen vanuit CAM

Zoeken agenten buiten EU

TIP

Visualisatie software van 
Tempo

TIP

Op weg naar 
innovatiekracht (Inge 

Oskam)

https://managementmodellensite.nl/scan-waardedisciplines-treacy-wiersema/#.Y-JuP3bMJD8
https://roadmunk.com/ppc/roadmap-software/?location=1010714&device=c&placement=&creative=636540280782&matchtype=e&network=g&cID=16962810633&aID=133639478137&targetID=kwd-295657351107&utm_source=google&utm_medium=cpc&utm_campaign=SYN-Global-Google-Generic-Deep-Funnel&utm_content=Roadmap-Software-Tech&utm_term=technology%20roadmap&hsa_acc=2273876467&hsa_cam=16962810633&hsa_grp=133639478137&hsa_ad=636540280782&hsa_src=g&hsa_tgt=kwd-295657351107&hsa_kw=technology%20roadmap&hsa_mt=e&hsa_net=adwords&hsa_ver=3&gad_source=1&gclid=CjwKCAjw1K-zBhBIEiwAWeCOF-PMY7K1j0GmvZG2eldA6iQ-4VwpWBKipURg0WUlC9jXVPVQL0DKahoCiwkQAvD_BwE
https://roadmunk.com/ppc/roadmap-software/?location=1010714&device=c&placement=&creative=636540280782&matchtype=e&network=g&cID=16962810633&aID=133639478137&targetID=kwd-295657351107&utm_source=google&utm_medium=cpc&utm_campaign=SYN-Global-Google-Generic-Deep-Funnel&utm_content=Roadmap-Software-Tech&utm_term=technology%20roadmap&hsa_acc=2273876467&hsa_cam=16962810633&hsa_grp=133639478137&hsa_ad=636540280782&hsa_src=g&hsa_tgt=kwd-295657351107&hsa_kw=technology%20roadmap&hsa_mt=e&hsa_net=adwords&hsa_ver=3&gad_source=1&gclid=CjwKCAjw1K-zBhBIEiwAWeCOF-PMY7K1j0GmvZG2eldA6iQ-4VwpWBKipURg0WUlC9jXVPVQL0DKahoCiwkQAvD_BwE
https://managementmodellensite.nl/scan-waardedisciplines-treacy-wiersema/#.Y-JuP3bMJD8
file:///C:/Users/Hond/Downloads/ol22-091203-oskam.pdf
file:///C:/Users/Hond/Downloads/ol22-091203-oskam.pdf
file:///C:/Users/Hond/Downloads/ol22-091203-oskam.pdf


Haal de toekomst in huis



Aad Reurings

Directeur bij

Reurings Precisie Plaatwerk

‘We zagen de omzet teruglopen en vroegen ons af 
wat nu? Hoe krijgen we inzicht in waar we 
kunnen aanpassen verbeteren? Een ‘doorlichting’ 
gaf aan dat onze bedrijfsvoering echt anders 
moest’

Highlights activiteiten

❖ Innovatiewijzer en werkboek

❖ Smart Industry Assessments / 
Digital Maturity Scan

❖ Bedrijfs coaching

❖ Marktinnovatie en 
Internationalisering

De Toekomstverkenning

Doorloop in 1 dagdeel: 8 
stappen  om nieuwe 
perspectieven op je bedrijf te 
ontdekken en scenario’s te 
definiëren. 

Dit werkt het beste als je de 
blik van buiten naar binnen 
haalt, dus je klanten, je 
toeleveranciers en andere 
partijen hierbij betrekt. 

Verhoog de weerbaarheid, 
continuïteit en duurzame 
ontwikkeling van je bedrijf. 

We zijn gestart met 20 
ontwikkelingen in de wereld die 

invloed op mijn onderneming 
zouden kunnen hebben.

De meest relevante 
ontwikkelingen hebben we 

uitgewerkt in scenario’s 

TIP

Meer info en direct 
aanvragen 

toekomstverkenning

https://managementmodellensite.nl/scan-waardedisciplines-treacy-wiersema/#.Y-JuP3bMJD8
Agenda%20bijeenkomsten%20(metaalunie.nl)


Subsidie

Inhoudelijke en 
financiële 

ondersteuning 
vanuit jouw regio

Inhoudelijke en financiële ondersteuning 

vanuit jouw regio

https://managementmodellensite.nl/scan-waardedisciplines-treacy-wiersema/#.Y-JuP3bMJD8
https://teqnow.nl/themas/Inhoudelijke-en-financi%C3%ABle-ondersteuning-vanuit-je-regio
https://teqnow.nl/themas/Inhoudelijke-en-financi%C3%ABle-ondersteuning-vanuit-je-regio
https://teqnow.nl/themas/Inhoudelijke-en-financi%C3%ABle-ondersteuning-vanuit-je-regio
https://www.klikopmorgen.nl/?__hstc=252471766.bc6b1b74295b9ae22e9aacd20f807345.1699630044543.1699798328609.1707468775602.3&__hssc=252471766.2.1707468775602&__hsfp=3059390672
https://digitalzh.nl/
https://boostsmartindustry.nl/?__hstc=252471766.bc6b1b74295b9ae22e9aacd20f807345.1699630044543.1699798328609.1707468775602.3&__hssc=252471766.2.1707468775602&__hsfp=3059390672
https://sih-noord.nl/
https://edih-dhnw.nl/?__hstc=252471766.bc6b1b74295b9ae22e9aacd20f807345.1699630044543.1699798328609.1707468775602.3&__hssc=252471766.2.1707468775602&__hsfp=3059390672


Over precies twee weken even bellen?



Hand-out: Op de achterzijde van het 

werkblad kun je zien waar je de hand-out 

kunt downloaden. Hier staat nog veel meer 

informatie dan wij nu hebben laten zien. 

Inclusief links en video’s.

 

 

We helpen je graag verder op weg 

met acties in jouw bedrijf!

Contact gegevens Teqnow:

www.linkedin.com/company/teqnow-nl/

Website Teqnow: www.teqnow.nl

Telefoon: 030 605 3344

Mail: info@teqnow.nl

 

 

http://www.linkedin.com/company/teqnow-nl/
http://www.teqnow.nl/
mailto:info@teqnow.nl
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